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E Lieferscheine

Schon seit Jahren wird die Digitalisierung in der Logistik als ein Muss angesehen, um
konkurrenzfahig auf den Markten zu werden und zu bleiben.

Der Handel iibt oft groRen Druck auf seine Lieferanten aus und fordert immer mehr die
Automatisierung des Datenaustauschs zwischen den Geschaftspartnern mit Hilfe von
elektronischem Datenaustausch (APl / EDI) zu beschleunigen, um dadurch Kosten zu
reduzieren.


http://www.coglas.com/webinare

Das COGLAS Partnerportal in der Cloud

Bei vielen kleinen und mittelstandischen Unternehmen liberwiegt immer noch die
Kommunikation via Telefon oder per E-Mail, da der Einstieg in die API/EDI-Welt vielen
Unternehmen bisher zu komplex und zu teuer erscheint.

Hier kommt das COGLAS Partnerportal ins Spiel, welches Unternehmen die Mdglichkeit
bietet, sich in der Cloud einfach und zu tGberschaubaren Kosten zu vernetzen sowie Daten
elektronisch auszutauschen. Denn die Zukunft der Zusammenarbeit liegt in der Cloud.

Dies ermoglicht den beteiligten Logistikunternehmen die Einflihrung effizienterer
Logistikprozesse und Fehlervermeidung bei der Datenerfassung sowie eine schnellere
Reaktion auf Kundenauftrdage. Dabei kann das COGLAS Web Portal sowohl von
Handelspartnern als auch von Lieferanten eingesetzt werden, um Geschaftspartner
anzubinden.

Starten wir mit einem Blick auf die Ist-Situation bei vielen KMU:

Kleinere oder mittlere Unternehmen sind oft noch nicht API/EDI-fahig. Die Abwicklung einer
Bestellung lauft in der Regel nach folgendem Schema ab:

. Der Handelspartner setzt eine Bestellung beim Lieferanten ab.

. Der Lieferant erstellt eine Auftragsbestatigung.

. Der Lieferant verpackt die Lieferung und versendet diese an den Handelspartner.

. Der Lieferant schickt einen Lieferschein mit der Sendung mit.

. Der Handelspartner empfangt die Lieferung und fiihrt die Wareneingangskontrolle durch.
. Der Handelspartner reklamiert beim Lieferanten bei Lieferabweichungen.

. Der Lieferant schreibt die Rechnung und sendet diese an den Handelspartner.

. Der Handelspartner bezahlt die Rechnung.
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Diese Vorgehensweise verursacht mehrfache Herausforderungen, sowohl beim
Handelspartner als auch beim Kunden:
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v" Hoher manueller Aufwand in der Kommunikation und fiir die Datenerfassung

o Beim Handelspartner

o Beim Lieferanten

o Der Handelspartner hat keinen Uberblick tiber die erwarteten Wareneinginge
Hoher Aufwand fiir Wareneingangskontrolle und Vereinnahmung beim Handelspartner
Der Lieferant hat keine Info Gber den Stand seiner Lieferung, bis er den Lieferschein
zurtickbekommt oder eine Reklamation vom Handelspartner erhalt

ANERN

Zur Losung dieser Herausforderungen kann das COGLAS Partnerportal in der Cloud
eingesetzt werden.

Welche Anforderungen sollten an ein Tool zur Partnervernetzung in der Logistik gestellt
werden?

Einfache Integration der Partner durch Nutzung der Cloud
Optimiert fiir alle Endgerate
24/7 Bereitschaft
Nutzung von standardisierten EDI-Nachrichten und/oder API-Schnittstellen
Vereinfachte Prozesse
Uberschaubare und kalkulierbare monatliche Kosten
o Furden Einrichter des Portals

o Furdie Partner
v Das COGLAS Partnerportal erfiillt diese Anforderungen.

A N NI NI N NN

Das Portal kann vom Handelspartner installiert werden, um die vielen kleineren und
mittleren Lieferanten anzubinden und diese damit API/EDI-fahig zu machen.

Dariiber hinaus ist das Portal ebenso von einem Lieferanten installierbar, welcher der
Anforderung von einem oder mehreren groRen Handelspartner ausgesetzt wird, Auftrage
elektronisch unterstitzt abzuwickeln —auch wenn dieser keine grofReren Investitionen in die
Installation von Hardware und einer API/EDI-LOsung tatigen méchte.

Im Falle einer Installation des Tools beim Handelspartner sieht die Systemlandschaft wie
folgt aus:

Der Handelspartner installiert das COGLAS Web Portal in der Cloud und pflegt anschlieRend
die Partner als User ein. Jeder Partner erhalt somit einen eigenen Zugang zum Portal.

Zwischen dem Inhouse-System des Handelspartners und dem Partnerportal erfolgt die
Kommunikation iber den Elektronischen Datenaustausch (API/EDI). Auch der
Handelspartner hat manuellen Zugriff auf das System.
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Die Schnittstelle zur Programmierung von Anwendungen wird API (application programming
interface) genannt. APl ist ein Programmteil, welches von einem Softwaresystem, anderen
Programmen zur Anbindung an das System zur Verfligung gestellt wird. Die API-Technologie
ist ein modernes Verfahren zur Anbindung verschiedener Partner und wird von vielen
Experten aus der Branche als Zukunft der Softwareprogrammierung angesehen. Mit der
COGLAS-L6sung sind Sie auf dem richtigen Weg, um sich durch moderne Technologie mit
Ihren Partnern zu vernetzen.

Die angeschlossenen Partner haben manuellen Zugang zur Cloud-L6sung und die
Moglichkeit, alle Import-Export-Funktionen, wie beispielsweise Excel- oder csv-Dateien, zu
nutzen.

Wird das Portal beim Handelspartner eingesetzt, kann dieser zusatzlich seinem Endkunden
Zugriff auf das Portal gewdhren. Da das COGLAS-System fiir alle Endgerate optimiert ist,
kann dieser problemlos liber Mobile Devices wie Smartphones oder Tablets erfolgen.

Setzt der Lieferant einen Spediteur oder Logistik-Dienstleister (3PL) flir die operative
Abwicklung des Auftrags ein, kann dieser ebenfalls als Partner einen eigenen Zugang zum
Portal bekommen.

Auch der Handelspartner ist in der Lage, die Import- und Export-Funktionen klassischer
Dateien zu nutzen, falls er selbst noch nicht Gber API/EDI-Fahigkeiten verfligt. Die Vorteile
des Partnerportals bleiben bestehen.

Ablauf mit dem COGLAS Partnerportal (Einsatz beim Handelspartner)

Installiert der Lieferant das COGLAS Partnerportal in der Cloud, dann kann er alle seine
Handelspartner dort anbinden und die Anforderungen an ihn zur Abwicklung der Auftrage
liber elektronischen Datenaustausch erfiillen. Die Kommunikation zwischen Portal und
Handelspartner erfolgt per API/EDI — oder auch Uber Inhouse-Formate, sofern der
Handelspartner dies wiinscht.

Whitepaper: Das COGLAS Partnerportal in der Cloud S. 4



Der Lieferant, der selber nicht API/EDI-fdhig ist, nutzt die Import- Export-Funktionen oder
wickelt die erforderlichen Funktionen, wie beispielsweise NVE/SSCC-Generierung oder die
Verpackung der Artikel, direkt im COGLAS-System ab. Auch in diesem Fall kdnnen 3PL-
Dienstleister des Lieferanten integriert werden.

In dieser Konstellation kann der Lieferant auch seine Vorlieferanten als Partner im
Partnertool anbinden.

Ablauf mit dem COGLAS Partnerportal (Einsatz beim Lieferanten)

In der folgenden Abbildung sehen Sie den schematischen Ablauf einer API/EDI unterstiitzten
Lieferung. In diesem Fall hat der Handelspartner das COGLAS Partnerportal installiert.

Ablauf mit dem COGLAS Partnerportal (Einsatz beim Handelspartner)

2. Elektr. Bestellung 3. Export Bestelldaten

1. Handelspartner nutzt Excel, esv, pdf, inhouse Format
Coglas Web Portal

API c
= 3
COGLAS 4. Import Lieferdaten Excel, csv, inhouse Format

Handelspartner o 5 EleKir Lisferavis, pdf | OGISTIC SOLUTION acler Abachetung i Wieb: Farial

L J

Lieferant
Erstellung Lieferung aus Bestelldaten
e Generieren der NVE/SSCC
8. Elektr. Wareneingangs- o Merpacken” der Artikel in Transporteinheiten
bestatigung Druck der NVE/SSCC Label
" | | P rao
. 9. Lieferdaten Mmoo

7. Vereinfachte E’cz Excel, csv, pdf, inhouse Format

Lieferant wird als

Wareneingangs- 11. Elektr. Rechnung user registriert 10. Import Rechnungsdaten Excel, csv, inhouse Format
kontrolle oder Abarbeitung im Web Portal
4 S = h ief
6. Lifartng Erstellung Rechnung aus Lieferdaten
_— >
€ 12, Zahlung

Gesamtiberblick tber alle Transaktionen im Portal. Alle Partner haben Zugriff auf dieselben
Daten in der Datenbank (Blockchain Ansatz).
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1. Der Handelspartner nutzt das COGLAS Web Portal und registriert die Lieferanten als User
- jeweils mit ihren eigenen Zugangsdaten. Dazu kénnen im COGLAS-System fiir jeden
User bestimmte Rollen und spezifische Rechte, zum Beispiel fiir den API-Zugriff,
vergeben werden.

Das COGLAS Partnerportal

Diese Funktionen == COGLAS
sind Standard im COGLAS Web Portal

v" Fir den Coglas Kunden

v Partner anlegen

v Partner-Rolle
festlegen

v Partner Rechte
vergeben

v Alle Funktionen
des Partners

2. Der Handelspartner Gibermittelt die Bestellung per API/EDI an das COGLAS Web Portal.

3. Der Lieferant Gbernimmt die Bestelldaten aus dem COGLAS Web Portal. Optional ist
aullerdem eine Bestellbestatigung an den Kunden moglich.

4. Der Lieferant importiert die Lieferdaten oder generiert diese aus den Bestelldaten des
Kunden direkt im COGLAS-System.

Die NVE/SSCC werden generiert und die Liefermengen werden den NVE/SSCC zugeordnet.
Dabei kann eine mehrstufige Verpackungshierarchie abgebildet werden. Es kann zudem
auch eine Verpackungsvorschrift vom Handelspartner im System mitgegeben werden.
Danach erfolgt der Druck der Palettenlabel und die Auszeichnung der zugehdrigen Paletten
mit dem NVE/SSCC Label.

Zusatzlich ist es moglich einen 2-D Barcode zu erzeugen, um komplette Lieferdaten durch
scannen abzufragen.

Hier einige Ausschnitte aus den Dialogen mit denen im COGLAS-System Lieferungen
,verpackt” werden kdnnen.

Diese Funktionen === Lief COGLAS
sind Standard im ;
COGLAS Web Portal

Kopfdaten anlegen

P T oy ey ===
v Fiir den Lieferant = e

v Lieferung anlegen

=
. o
Lieferpositionen anlegen Q
. o
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5. Das COGLAS Web Portal sendet ein elektronisches Lieferavis an den Handelspartner.
Parallel kann auch ein druckbares PDF mitgeschickt werden.

6. Der Lieferant liefert die Ware an den Handelspartner. Aufgrund der Avisierung kann der
LKW direkt entladen werden.

7. Der Handelspartner fiihrt auf Basis des elektronischen Lieferscheins die vereinfachte
Wareneingangskontrolle durch einen Scan der NVE/SSCC durch. Auch die
Vereinnahmung von Mischpaletten ohne Dekonsolidierung und die direkte Einlagerung
der Transporteinheiten in die Regalanlage ist damit moglich.

8. Der Handelspartner tGbermittelt per API/EDI die Wareneingangsbestatigung mit
Lieferabweichungen und notwendigen Korrektur-MaRnahmen. Diese Informationen
werden dem Lieferanten zeitnah und automatisch — beispielsweise per Mail —
weitergeleitet.

9. Der Lieferant Gibernimmt die Lieferdaten aus dem COGLAS Web Portal. Dazu nutzt er die
Standard-Funktionen, die das COGLAS-System fiir den Import und Export konventioneller
Datei-Formate zur Verfiigung stellt. Neben dem EANCOM-Format sind auch andere EDI
Formate (VDA, ANSI X.12) oder Einsatz von Programmierschnittstellen (API) moglich.

Diese Funktionen T -
sind Standard im COGLAS Web Portal '
v Flr alle User

v Import - Export Funktionen EENEEREER

G

10. Der Lieferant erstellt die Rechnung in seinem System und importiert diese in das COGLAS
Web Portal oder generiert dort die Rechnung aus den Lieferdaten.

11. Das COGLAS Web Portal sendet per API/EDI die Rechnungsdaten an den Handelspartner.

12. Der Handelspartner bezahlt die Rechnung.

13. Alle Dokumente sind in einer Datenbank in der Cloud gespeichert. Da alle Partner
denselben Zugriff auf die betroffenen Daten haben, kann sich jeder einen vollstandigen
Uberblick tiber die abgelaufenen Transaktionen verschaffen. Die gemeinsame Nutzung
der historischen Daten unterstiitzt den Blockchain-Ansatz und fiihrt zu einer gesteigerten
Transparenz sowie zu einer hoheren Akzeptanz in der Geschaftsbeziehung der Partner.

Zur Dokumentation werden im COGLAS-System Ubersichten und Detail-Informationen
vorgehalten. Das gilt fir Bestellungen, Lieferungen, Wareneingangsbestatigungen und
Rechnungen.

Fiir diese Transaktionen werden Ubersichten tber alle vorhandenen Dokumente, Kopfdaten
und die Positionsdaten bereitgestellt.
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Diese Funktionen
sind Standard im COGLAS Web Portal

S Bestellung ¥ & COGLAS
v Bestellungen des Handelspartners beim Lieferanten ' :
v Lieferscheine des Partners an den Kunden e
v Kundenauftrige des Endkunden i
Auftragsiibersichten Kopfdaten o -
¥ COGLAS
[ ooy | st e | e cen |
.....
2]
-
-] ] ==
g - == B A o
a . =1
g - e

Positionsdaten

Ablauf mit dem COGLAS Partnerportal (Einsatz beim Handelspartner)

COGLAS

LOGISTIC SOLUTION Endkunde

Handelspartner

15. Elektr. Bestellung 14. Erstellung Kundenauftrag

o

Der Endkunde (B2C oder auch B2B) kann Kundenauftrage im Partnerportal erfassen
(Warenkorb im Shopfloor). Dier erfassten Kundenauftrage werden elektronisch in das
System des Handelspartners tibertragen.

Sofern im Portal auch die Endkunden des Handelspartners angelegt werden, kdnnen diese
die Kundenauftrage im COGLAS-System direkt erstellen und an das Inhouse-System des
Handelspartners senden. Der Endkunde ist in der Lage, auch die Abwicklung des Auftrags im
Portal nachzuverfolgen. Der Ablauf stellt sich folgendermalien dar:

14. Der Endkunde hat die Moglichkeit, iber einen Warenkorb im Shopfloor, Kundenauftrage
im Partner Portal zu erfassen. Dabei kann der Endkunde sowohl der Endverbraucher
(B2C) als auch ein anderes Industrieunternehmen sein (B2B).

Diese Funktionen shopfioar ¥ 2 COGLAS
sind Standard im COGLAS Web Portal [ ey e oy
v Fir den Endkunden :
v Shopfloor @'
(Warenkork mit Artikelfoto " | . a
und Volltextsuche) - et
zum Anlegen von Kundenauftragen " -
E O B bevers e | 0 |

Warenkorb mit Artikelfoto

Bestandsdaten
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15. Die erfassten Kundenauftrage werden per API/EDI in das System des Handelspartners
Ubertragen.

16. Der Handelspartner fihrt den Auftrag aus.

17. Der Handelspartner tbertragt die tatsachlichen Lieferdaten per EDI an das Portal
(DESADV).

18. Der Endkunde kann im System den Status seines Auftrags tracken.

COGLAS

Handelspartner LOGISTIC SOLUTION Endkunda
17. Elektr. Lieferschein 8. Tracking Auftragsstatus
J_r\ @

16. Auftragsbearbeitung
Der Handelspartner fiihrt den Auftrag aus (die Lieferdaten werden an das Portal
Ubertragen). Der Endkunde kann im System den Status seines Auftrags tracken.

Diese Funktionen  <orm | Kundenauftrag ¥ @ COGLAS

sind Standard im COGLAS Web Portal

v Fldrden Endkunden

¥ Trackinginformationen
2

Ewmpmps Kopfdaten

Er COGLAS

Auftragsubersicht Positionsdaten / Lieferdaten

Zur Verglitung des Partnerportals kann der Kunde zwischen zwei Abrechnungsmodellen
wahlen. Beide Modelle gehen von einmaligen Einrichtungskosten und monatlichen
Gebihren fir das Portal aus. Diese Kosten sind abhangig von der Anzahl der gewiinschten
Prozesse und Funktionen.

Dariber hinaus fallen Gebiihren in Abhangigkeit von der Nutzung an. Es kann zwischen der
Abrechnung anhand der Anzahl registrierter User oder der Abrechnung anhand der
abgewickelten Lieferungen gewahlt werden. In beiden Varianten sorgen Staffelpreise dafir,
dass der Preis pro User bzw. der Preis pro Lieferung sinkt, je grofRer die absolute Anzahl der
abgerechneten Einheiten ist. Wenn die Abrechnung tber die Anzahl der Lieferungen erfolgt,
kann der Handelspartner entscheiden, ob die anfallenden Gebihren pro Lieferung von dem
Lieferanten getragen und mit ihm abgerechnet werden. Dieses Vorgehen ist aus dem Bereich
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der Buchung von Zeitfenstern beim Handelspartner bekannt, sofern diese Zeitfenster liber
ein externes Web-Tool gebucht werden kénnen.

Durch die Installation in der Cloud, sind die anfallenden Einrichtungskosten niedrig.
Investition in eine Hardware ist in diesem Falle nicht notwendig. Dieses einfache
Einrichtungsverfahren macht eine Inbetriebnahme des Partnerportals in einem Zeitraum von
ein bis zwei Monaten moglich. Nach Beendigung der Planungsphase, kann das System am
nachsten Tag installiert und in Betrieb genommen werden.

Geringe einmalige Einrichtungskosten
fir das Coglas Web WMS *

Uberschaubare monatliche
Grundgebiihr *
|

Staffelpreise pro angeschlossenem

Ceachiaficpartnet Staffelpreise pro Lieferung

Keine Transaktionskosten Bezahlung durch den Lieferanten

Plug and Play — Einrichtung einen Tag nach Ende der Planungsphase
zB.in 1 -2 Monaten machbar

L abhingig ven der Anzahl der eingesetzten Prozesse

Im Folgenden werden nun die Vorteile beschrieben, die sich durch die Nutzung des Portals
far die Partner ergeben.

Vorteile fiir den Partner

Reduzierung des administrativen und kommunikativen
Aufwands mit dem Partner durch APl / EDI-Nutzung
= Reduzierung der Kommunikationskosten und der Fehlerrate

Dokumentation der Lieferhistorie des Lieferanten mit allen
relevanten Lieferabweichungen und der Liefertreue
= Erhdhung der Lieferqualitat

Geringe Einrichtungskosten flir das Web-Portal in der Cloud.
Transparente monatliche Gebiihren in Abhangigkeit vom
Nutzungsumfang

= schneller ROI

Uberblick tiber erwartete Wareneingénge durch vorab
Lieferavis und ausdruckbares pdf vom Lieferanten. Aktuelle
Informationen bei Lieferabweichungen mdéglich.

= Optimierung Personaleinsatzplanung
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Kein manuelles Erfassen von Lieferscheindatenim
Wareneingangsbiiro mehr notwendig, da Daten elektronisch
vorliegen

= Reduzierung der Personalkosten

Durch Artikelidentifikation per Scan der NVE/SSCC und
Vorgabe der Verpackungsvorschriften werden der Aufwand fur
Wareneingangskontrolle, Umpackvorgange und Transporte
massiv reduziert

= Reduzierung der Personalkosten

Keine Implementierungskosten fiir API/EDI-Einrichtung.
Transparente monatliche Kosten in Abhangigkeit vom
Nutzungsumfang

= hohe Wirtschaftlichkeit

Erfillung der Kundenanforderungen nach elektronischem
Datenaustausch
= hohere Kundenzufriedenheit

Reduzierung der Wartezeit an der Rampe des Kunden
Anbindung der Fahrer maéglich (z.B. Info Gber nachsten
Auftrag)

= Geringere Distributionskosten

Nutzung der APP zur Empfangsbestatigung durch den Kunden
Zeitnahe Information liber den Status der Lieferungen und
tiber Qualitatsmangel und Reklamationen

= bessere Transparenz

Kundenauftrage von jedem Ort und jedem Gerat direkt im
System des Lieferanten anlegen
= schnellere Lieferzeit

Zeitnahe Information liber Bestdnde beim Lieferanten und den
Status der Lieferungen
= bessere Transparenz
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Neben der Nutzung des COGLAS-Systems als Partnerportal fiir die elektronisch unterstiitzte
Auftragsabwicklung lassen sich Zusatznutzen mit dem System generieren. Das COGLAS
Partnerportal kann auch als Zeitfenster Management System verwendet werden.

Optionale Erweiterungen hier: Zeitfenster-Management

1. Elektr. Bestellung

.

1%» COGLAS

Handelspartner iR LOGISTIC SOLUTION 2. Ubersicht dber freie Zeitfenster im Porta

A LIETErdl CULTIL E '_LJ_'_ Nsiern i
! Der Lieferant bucht ein freies Zeitfenste Lieferant
B 'II."IiJ‘.:IH[[:I!J!—'
il [
5. Im Web Portal existiert eine aktuelie
4. Elektr. Buchungs Ubersicht Ober freie und belegte Zeitfenster
bestatigung fiir die Anlieferung beim Handelspartner
J 7. Auch manuelie Erfassung
6. Elektr. Statusmeldung von Zeitstempeln durch den Kunden maoalich

1. Der Lieferant erhilt eine Bestellung vom Handelspartner.

2. Im Web Portal existiert eine aktuelle Ubersicht (iber freie und belegte Zeitfenster fiir die
Anlieferung beim Kunden. Der Lieferant bucht ein freies Zeitfenster fiir die Lieferung.
Beim Einsatz eines Logistik-Dienstleisters kann ein Transportavis (IFTMIN) an den
Spediteur gesendet werden und dieser bucht anschlieRend das Zeitfenster.

3. COGLAS ubertragt per API/EDI das gewiinschte Zeitfenster an den Handelspartner.

. Optional: Der Handelspartner bestétigt das Zeitfenster.

5. Die Partner haben so eine aktuelle Ubersicht (iber die Zeitfenster-Belegung im COGLAS
Web Portal.

6. Nach erfolgter Anlieferung konnen die einzelnen Stati der Lieferung gesendet oder im
Tool manuell erfasst werden. Das gilt beispielswiese fiir die Zeitstempel der Ankunft der
Lieferung im Kundenlager, das Ankoppeln an der Rampe, die Entladung des LKW und das
Verlassen des Betriebsgelandes,

7. Auch die manuelle Erfassung von Zeitstempeln durch den Kunden ist moglich.

Mit Hilfe der API-Technik lassen sich zudem zeitnahe Routeninfos und Standortabfragen
realisieren.

Die Vorteile eines Zeitfenster Management Systems sind:
' Glattung der Anlieferungen (ber die Wochentage und liber die Zeitscheiben am

Anliefertag = gleichméaBige Auslastung von Ressourcen, wie beispielsweise
Rampen, Personal und Ladehilfsmitteln

‘ Vorausschauender Uberblick fir den Kunden auf die geplanten Lieferungen und
. Lieferzeiten

. * Reduzierung der Standzeit beim Kunden fiir den Lieferanten
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‘ Die Dokumentation der Lieferplinktlichkeit, Qualitdts- und Performancemessung
. fihrt zu der Méglichkeit zur Identifikation von Prozessstorungen .

‘ Synergieeffekte durch Nutzung des selben Web Portals. Dadurch kostengiinstiger
N Einstieg in das Zeitfenster-Management fir Kunde und Lieferant

Ein weiterer Zusatznutzen des Partnerportals lasst sich erzielen, wenn man das System zur
Implementierung des Vendor Managed Inventory nutzt.

Optionale Erweiterungen hier: Vendor Managed Inventory

3. Excel, csv, pdf, inhouse Format

1. Elektr, H(—Hh]'l:"'\r!—:[:!i{l =
" Lieferant nutzt Web Portal =
A e

fiir VI Aktivitaten

] g
& J C GLAS 4. Liefermengenplanung

2. Elektr. Bedarfsprognose  |OGISTIC SOLUTION
Handel=parinar g 5. Import Lieferdaten Excel, csv, inhouse Format Lieferant
al

rbeitung im Web Porta

v

-

&, Elektr, Bestellung

H
H
H

Anmalden

Bestandsmanagement

AP 4 g

7. Elektr. Bestellbestatigung
>

1. Der Handelspartner sendet elektronische Bestandsmeldungen lber das Portal an den
Lieferanten.

2. Dariber hinaus kénnen in der Zukunft erwartete Bedarfe Gbermittelt werden.

3. Der Lieferant libernimmt die Informationen in sein System.

4. Das Tool wertet diese Informationen aus und ermittelt die optimalen Liefermengen und
Lieferzeiten im Rahmen festgelegter Parameter.

5. Die Bestellmengen werden an das Portal Gbertragen bzw. direkt im Portal erfasst.

6. Optional kann der Lieferant die ermittelten Bestellmengen liber das Portal per EDI an
den Handelspartner senden (ORDERS).

7. Der Handelspartner kann im Anschluss die Vorschlage der Liefermengen bestatigen bzw.
andern (ORDRSP). Danach lauft die Belieferung weiter ab.

Die Vorteile eines VMI-Systems sind:

.‘ Reduzierung des Dispositionsaufwands beim Kunden. = Bessere Kundenbindung
flir den Lieferanten

Vorausschauender Uberblick fiir den Lieferanten auf zukiinftige Bedarfe der VMI-
l ‘ Kunden = Optimierung der Produktionsplanung und Steuerungsmoglichkeit der
Liefermengen

‘ Durch VMI wird nicht nur die Lieferkette effizienter, sondern es wird auch die
. Verfligbarkeit von Waren am Point of Sale optimiert
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. ‘ Reduzierung der Gesamtbestande in der Kette

‘ Synergieeffekte durch Nutzung des selben Web Portals. Dadurch kostenglnstiger
[ Einstieg in VMI fir Kunde und Lieferant

Es gibt eine weitere Moglichkeit das COGLAS-System zu nutzen. So kann das Standard
COGLAS Web Warehouse Management System in der Cloud zeitgleich als Partnerportal
verwendet werden, um in der gezeigten Art und Weise die Partner zu integrieren. Der
Datenaustausch zwischen dem Portal und dem Inhouse-System des Einrichters entfallt, da
WMS und Partnerportal im selben System auf dieselben Dokumente zugreifen. Auch die

Kombination von WMS und Partnerportal kénnen vom Handelspartner und vom Lieferanten

eingesetzt werden. Der Handelspartner nutzt das WMS und bindet seine Lieferanten und
seine Endkunden Uber das Portal an. Der Lieferant nutzt das WMS und bindet seine
Handelspartner und seine Vorlieferanten liber das Portal an. Im WMS kénnen vielfaltige
Funktionen, wie Wareneingang, Kommissionierleitstand, Staplerleitsystem, Anbindung
automatisierter Intralogistik-Anlagen, Lagergeldabrechnung etc., genutzt werden.

Optionale Erweiterungen hier: COGLAS WEB WMS beim Handelspartner

Lieferant
]
COGLAS | :
LOGISTIC SOLUTION (anjEnjnn]
Endkunde

>

L
L

Der Handelspartner nutzt das COGLAS WEB WMS und Web Portal in einem System in der
Cloud und schlieRt seine Lieferanten und Endkunden (iber das Partnerportal an.

Optionale Erweiterungen hier: COGLAS WEB WMS beim Lieferanten

Handelspartner

COGLAS . :

LOGISTIC SOLUTION

Vorlieferant

nnfunfun b

mm

Der Lieferant nutzt das COGLAS Web WMS und Web Portal in einem System in der Cloud
und schliel3t seine Handelspartner und Vorlieferanten tber das Partnerportal an.
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Zusammenfassung

Das COGLAS Partnerportal in der Cloud

v Anbindung aller auch kleineren und mittleren Lieferanten an eine API / EDI-Abwicklung

moglich

v" Modernes Cloud Tool mit geringem Installationsaufwand

v Uberschaubare, vom Nutzungsumfang abhingige, monatliche Gebiihren statt hoher
Investitionen

v Anbindung der Kunden tber dasselbe Portal moglich

v Optionale Nutzung als Zeitfenster Management System und Implementierung von
Vendor Managed Inventory und optimal auch in Kombination mit dem COGLAS Web
WMS einsetzbar

COGLAS Webinare und Newsroom

Zusatzliche Beitrdage und Webinare erhalten Sie auf den COGLAS Webseiten:
www.coglas.com/news
www.coglas.com/webinare

Kontakt

COGLAS GmbH +49 50319417 0 COGLAS
Hagenburger Stralle 54a vertrieb@coglas.com

31515 Wunstorf www.coglas.com LOGISTIC SOLUTION
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